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La Asociación para un Gas Industrial Competitivo 
(GasIndustrial) representa a los consumidores 
industriales de gas, integrando a medio centenar 
de empresas de diversos sectores y tamaños. Ha 
surgido como respuesta a la necesidad de contar 
con una voz común que impulse los intereses de 
los consumidores industriales de gas para asegurar 
un suministro fiable y al precio más competitivo 
posible, y entre sus objetivos se encuentran lograr 
peajes eficientes, regulaciones eficaces, fiabilidad 
y seguridad de suministro, libre competencia 
en el mercado y participación en los aspectos 
regulatorios y de planificación, aseguran.
Juan Vila, presidente de la nueva asociación, 
representa a Vilaseca en la junta directiva de la 
asociación de los consumidores industriales de gas, 
además de ser socio fundador de JV Solutions, 
compañía consultora en temas de energía, papel 
y cartón y reciclaje. Su trayectoria profesional se 
ha desarrollado fundamentalmente en el mundo 
del papel, donde ha ocupado diversos cargos de 
responsabilidad en Canadá y en España, donde 
ha sido director general de StoraEnso Barcelona, 
la mayor industria de cartón reciclado y estucado 
de España. Vila ha sido también presidente de la 
Asociación Española de Cogeneración, Acogen, y 
de la Asociación Española de Fabricantes de Pasta, 
Papel y Cartón, Aspapel.

Algunas de las empresas integradas en GasIndustrial, 
y sus asociaciones sectoriales, llevan ya tiempo 
luchando por la instauración del mercado secundario 
(hub) de gas ¿Qué ha impedido hasta el momento su 
implantación en nuestro país?  
El coste del gas es una parte clave de los costes de 
numerosos sectores industriales; su precio está for-
mado por los peajes (costes regulados) y el término 
energía (liberalizado), y aunque la proporción de 
estos componentes varía, se puede estimar en 1:6. 
El consumo de gas de la industria supone más del 
60% del consumo total nacional, unos dos tercios 
aproximadamente de la demanda total. La deman-
da industrial es la base de la estabilidad y eficiencia 
del sistema gasista, y en el futuro esa demanda será 
esencial para alcanzar peajes eficientes y ajustados.

En España existe un mercado interior liberalizado, 
pero hay muy pocos industriales que pueden com-
prar con referencia a mercados europeos, siendo ma-
yoritaria la contratación bilateral entre comercializa-
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dor y consumidor con contratos indexados a Brent/produc-
tos, que adolecen de ser precios publicados. Los mercados 
europeos de referencia  permiten otro tipo de indexaciones, 
efectuar coberturas y, en los últimos años, han ofrecido un 
coste menor. Contar con un mercado organizado dotado de 
liquidez solucionará esta situación. 

Los hubs son mercados organizados donde se casa la ofer-
ta y la demanda de gas natural. Todos los países de nuestro 
entorno tienen mercados organizados operativos, con bue-
nas conexiones entre sí y con los países productores. Para 
que la competitividad alcance al consumidor, es necesaria 
la existencia de un mercado organizado y un sistema bien 
conectado con los gaseoductos europeos.

Tras casi seis años de preparación, España cuenta con la 
Ley que abrirá las puertas al Mercado Organizado de Gas, 
que estará en funcionamiento a partir de octubre de este 
año y que, progresivamente, permitirá al consumidor indus-
trial adquirir el gas en condiciones más competitivas. Así, 
el mercado organizado va a ser ya pronto una realidad en 
nuestro país, y para los consumidores industriales de gas 
resulta fundamental contribuir y vigilar su desarrollo y fun-
cionamiento, y lograr regulaciones eficaces.

Administración, suministradores y consumidores hemos 
de lograr un hub de gas transparente, unos peajes más 
justos y que la legislación sobre temas gasísticos surja del 
diálogo abierto con los consumidores.

¿Cuáles serían los objetivos básicos presentados?
Nuestro objetivo es impulsar los intereses de los consu-
midores industriales de gas para asegurar un suministro 
fiable y al precio más competitivo posible. Y, además, vigi-
lar y contribuir al desarrollo y al buen funcionamiento de 
los mercados, y lograr regulaciones que sean realmente 
eficaces. Representamos a los consumidores industriales, 
a todos, sin diferenciar tamaños ni sectores de actividad. 
Vamos a trabajar por un mercado del gas en el que reine 
realmente la competencia. No debemos equivocarnos: el 
objetivo no es solo un gas más barato. Va mucho más allá. 
Buscamos el equilibrio como resultado de la transparencia 
y la ecuanimidad. 

¿En cuánto podría estimar el ahorro que puede suponer para 
sus asociados?
No puedo darle aún una respuesta cuantificada. Es real-
mente complicado, depende de cada empresa, del sector 
de actividad, del tamaño. Nuestro objetivo es que todos 
los consumidores industriales de gas logren tener precios 
más competitivos. Los diferentes informes y análisis que 
vayamos haciendo conforme avance el mercado organi-
zado nos darán la clave para esas estimaciones de ahorro. 
Ahora esas estimaciones no pueden concretarse, son ejem-
plos sueltos. Lo sabremos a ciencia cierta cuando de verdad 
funcione el hub.
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¿Qué sectores son los más representados en la nueva 
asociación? ¿Por qué? ¿Y cuáles le parece que no lo están 
suficientemente?
Están representados muy diversos sectores industriales. 
Desde alimentación y bebidas o automóvil, hasta papel y 
cerámica, pasando por textil, minería, química… Esencial-
mente, están representados todos los sectores industriales 
que consumen gas.

¿Con qué estructura organizativa cuenta la asociación?
Contamos con una junta directiva potente y experta, for-
mada por miembros procedentes de industrias realmente 
significativas.

¿Qué empresas están representadas en la Junta?
En la Junta directiva están representadas Vilaseca, Sales 
Monzón, Corporación Alimentaria Peñasanta, Saica, Torras-
papel, Miquel y Costas, Smurfit Kappa, Nestlé España, Seat, 
Aceites  del Sur Coosur, Nuevos Productos Cerámicos, Azu-
liber, Ceranor, Solvay y Gerdau Aceros Especiales.

¿Y qué empresas forman parte actualmente de la 
asociación? 
Además de las empresas ya mencionadas anteriormente por 
estar representadas en la Junta, en este momento forman 
parte de GasIndustrial: Clariana, Ceracasa, Urgell Energía, Lc 
Paper 1881, Vicrila, SGD La Granja Vidrieria, Mahou, Roca 
Sanitarios, Atomizadas De Alcora, Gomà-Camps Sau, Kera-
ben, Estudio Cerámico, AGC Flat Glass Ibérica, Roquette Lai-
sa, Euroarce Materias Primas, Grespania, Guarro Casas, SCA 
Hygiene Products, El Barco, Cotton South, Atlantic Copper, 
Ceramicas Mimas, Pamesa Cerámica, Holmen Paper, Pape-
lera Del Oria, Papel Aralar, Ceranor, Iberpapel, Minersa, Eu-
ropac y Textils Mora.

¿Qué beneficios pueden obtener las empresas al entrar en 
GasIndustrial?
GasIndustrial es la respuesta a las empresas ante su necesi-
dad de contar con una voz común que impulse los intereses 
de los consumidores industriales de gas para asegurar un 
suministro fiable y al precio más competitivo posible. La aso-
ciación actúa como interlocutor de referencia, focalizándose 
en la competitividad del precio para consumo, seguridad de 
suministro y libre competencia en el mercado, y participa en 
los aspectos regulatorios y de planificación. En este proceso 
de lograr un precio más competitivo del gas para la indus-
tria, GasIndustrial contribuye a la formulación del entorno 
normativo y dará visibilidad a la realidad de los industriales 
consumidores de gas. La asociación, al servicio de sus em-
presas asociadas, responderá colectivamente a sus intereses 
y, singularmente, a sus necesidades. Además, GasIndustrial 
participará y promoverá eventos, realizará y publicará in-
formes y estudios sobre la situación y perspectivas de los 
mercados del gas, presentará propuestas, participará de la 

actualidad del mercado del gas, y orientará de forma exper-
ta a sus asociados.

¿Qué papel o acciones considera que debería acometer la 
Administración para favorecer a las industrias españolas 
consumidoras de gas?
Lo más cercano y urgente es la puesta en marcha del hub, 
un hub transparente que nos dará la posibilidad de tener 
costes de gas competitivos en referencia al resto de Euro-
pa, lo que ayudará a la industria española. Por otro lado, si 
queremos una industria saludable, sostenible y en crecimien-
to, la Administración debe regular unos costes de peajes y 
transporte que no contengan elementos no pertenecientes 
a estos conceptos.

¿Qué plan de acción tienen previsto para este año 2015?
GasIndustrial arranca ahora y no va a parar hasta lograr una 
industria competitiva con un gas competitivo. Nuestra ilu-
sión, esfuerzo ilimitado, capacidad de diálogo y experiencia, 
está ya puesta al servicio de ese objetivo.

¿Cuentan con el apoyo de la Secretaría de Estado de 
Energía?
La Secretaría de Estado de Energía conoció la iniciativa cuan-
do aún no habíamos organizado la asociación ni se había 
celebrado la asamblea constituyente. En los próximos días 
tenemos previsto solicitar una entrevista con el señor Nadal 
para explicarle personalmente nuestros posicionamientos y 
expresarle toda nuestra colaboración.

¿Cómo se puede poner en contacto alguien interesado en la 
asociación?
Es muy sencillo, escribiendo a gasindustrial@gasindustrial.es  
y nosotros nos pondremos en contacto con la empresa que 
esté interesada en formar parte de la asociación. Les en-
viaremos la información y los formularios para que puedan 
integrarse fácilmente.

“GasIndustrial es la respuesta a las empresas 
ante su necesidad de contar con una voz común 
que impulse los intereses de los consumidores 
industriales de gas”


